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As Maiores Estratégias para a
formacao dos Maiores Vendedores
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Topico As maiores estratégias para a formacao dos maiores vendedores. 04 Modulos

01 Levando ao vendedor a mente superior.
02 As etapas do conhecimento.
03 As qualidades necesséarias ao grande vendedor.
04 Como é definida a venda.
05 Os holofotes no cliente o tempo todo.
06 Lideranca de si proprio.
07 Como potencializar o futuro comprador.
08 Como nao deixar o futuro cliente sem comprar.
09 Aplicando a arte de vender.
10 De onde vem a firmeza de propdésito.
= 11 A persisténcia como chave mae.
% 12 A deciséo de vender e bater metas.
! 13 Como entregar mais do que é pago para entregar.
14 Organizacao dos esforcgos.
15 A arte plena do fechamento de uma venda.

16 Fechamento com avaliacdo de reacao individual.
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Publico Alvo: Area Comercial.

Duracao: 03:00hs para treinamento e 01:00h para palestra.

Incluso: Material didatico e certificac&o.

Professores Palestrantes Cadastrados: Vide link abaixo

~ | p7- 39215005
~ | p7-09893-9977

~  Nossa Misséo: Qualificar!
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http://www.qualificarrh.goiania.br/
https://www.qualificarrh.goiania.br/nossos-professores

